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OBJETIVOS DA DISCIPLINA:  

Gerais: Ministrar conhecimentos básicos sobre as normas e instituições jurídicas da sociedade 

internacional, assim como sobre os princípios e leis que solucionam os conflitos de Direito In-

ternacional do Comércio. 

Específicos:  

a) Estudar as fontes da Lex Mercatoria, sua origem e função, assim como aprofundar o estudo 

dos instrumentos do comércio internacional; 

b) Fornecer os elementos de análise e compreensão que possibilitem ao aluno resolver pro-

blemas de repercussão internacional, de acordo com o direito positivo pátrio e tratados inter-

nacionais pertinentes; 

c) Dar diretrizes sobre a utilização das fontes de direito estrangeiro. 

 

EMENTA:  

Aspectos Introdutórios à Disciplina. O Marco Jurídico das Relações Financeiras Internacionais. 

O Marco Jurídico das Relações Comerciais Internacionais. Os Contratos internacionais do co-

mércio. Cláusulas dos Contratos Internacionais do Comércio. Execução dos Contratos Interna-

cionais do Comércio. 

 

CONTEÚDO PROGRÁMATICO: 

Unidade I – Aspectos Introdutórios à Disciplina. 

1.1. Conceitos e fontes do Direito Internacional do Comércio. 

1.2. O Sistema Econômico Internacional. 

1.3. A Lex Mercatoria. 

 

Unidade II – O Marco Jurídico das Relações Financeiras Internacionais. 

2.1. O Sistema Financeiro Internacional Público. 

2.2. Os Mecanismos Financeiros Internacionais de Assistência Monetária. 

2.3. O Sistema Financeiro Internacional Privado. 

2.4. Os Novos Instrumentos Financeiros Internacionais. 

 

Unidade III – O Marco Jurídico das Relações Comerciais Internacionais. 

3.1. O Sistema Comercial Internacional. 

3.2. Do GATT à OMC. 

3.3. OMC: princípios, estrutura dos Acordos (GATT, GATS, TRIPS), sistema de solução de 

controvérsias, Rodada de Doha. 

3.4. A Conferência das Nações Unidas Sobre Comércio e do Desenvolvimento (UNCTAD). 

3.5. Princípios Básicos e Cláusulas Padrão dos Acordos Comerciais Internacionais. 

3.6. Os Acordos de Integração às Zonas de Livre Comércio: a União Européia, o NAFTA, o 

Mercosul, ALCA. 

 

Unidade IV – Os Contratos Internacionais do Comércio. 



4.1. Definição: aspectos econômicos e jurídicos. 

4.2. O Estado nos Contratos Internacionais. 

4.3. Classificação dos Contratos Internacionais do Comércio. 

     4.4. A Uniformização das Práticas Negociais e Contratuais.  

4.5. A Possibilidade de uma Teoria Geral e o Problema dos Ordenamentos Internos (Nacio-

nais).  

4.6. A Formação e a Negociação dos Contratos Internacionais do Comércio. 

 

Unidade V – Cláusulas dos Contratos Internacionais do Comércio. 

5.1. Obrigação e Responsabilidade das Partes. 

5.2. Aspectos Fiscais e Implicações Financeiras. 

5.3. Força Maior e Hardship.  

5.4. Jurisdição e Lei Aplicável. 

5.5. Rescisão e outras formas de Extinção. 

5.6. Cláusula Arbitral. 

 

Unidade VI – Execução dos Contratos Internacionais do Comércio. 

6.1. A Força das Relações Negociais. 

6.2. Os Prazos e suas conseqüências. 

6.3. Garantias.  

6.4. O Pagamento: modalidades e moedas. 

6.5. Conseqüências da Inexecução. 
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